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Barsortiment ... Was ist das?
... oder "Warum kennt der Buchhindler mein Buch nicht?"

Barsortimente sind Gro3hindler, welche zwischen Verlag und Buchhandel die einzelnen
Titel vermitteln. Vorteil: Barsortimente kénnen so Titel innerhalb von 24 Stunden besorgen.
Nachteil: Die Barsortimente nehmen Titel nicht in Kommission, sondern kaufen die Titel. Durch
die hohe Zahl der monatlichen Neuerscheinungen haben sie aber nicht alle Titel im Programm,
sondern entscheiden welche Neuerscheinungen sie ankaufen (listen) wollen. Bicher neuer Auto-
ren bergen hierbei aber ein hoheres Risiko. Deshalb ist es unsicher, ob Thr Buch nach Erscheinen

direkt gelistet wird.

Barsortimente kaufen Biicher bei den Verlagen
auf eigene Rechnung ein und verkaufen diese
an die Buchhindler. Logistik wird hier ganz
grof} geschrieben, denn hier muss ein perfekter
Lieferservice tber Nacht in ganz Deutschland
sichergestellt werden.

Barsortimente gibt es schon seit dem 19. Jahr-
hundert. Anstatt Bicher nur auf Kommission
aufzunehmen, kauften GroBhindler Bucher
verschiedener Verlag auf um ihr Sortiment so
zu vergrof3ern.

Der Begriff "Barsortiment" ist einfach zu erkla-
ren: Der GroBhindler bot sein Sortiment dem
Buchhandel zu dem Preis an, welchen der Ver-
lag von den Buchhindlern erhalten wiirde,
wenn diese sofort, also bar, bezahlten. Fur diese
Lagerung erhilt der GroBhindler einen Rabatt
von 50 - 60 % je nach Verkaufspreis, welchen
er teilweise an den Buchhindler weitergibt.

Fur den Buchhindler bieten Barsortimente
(GroBhandler) Vorteile: Der Buchhindler kann
verschiedene Titel Uber einen Hindler anstatt
tber verschiedene Verlage sofort aktuell und
ohne groBeren Aufwand beziehen.

Fir Autoren und Verlage aber heil3t dies, ohne
eine Listung dort ist das Buch nicht bei jeder
noch so kleinen Buchhandlung bestellbar. Auf-
nahme in einen Barsortimentskatalog finden
aber bevorzugt gingige Titel.

Von ca. 800.000 lieferbaren Buchtiteln
sind nur etwa 300.000 bis 350.000 bei Bar-
sortimenten gelistet, denn das Aufnahme-
kriterium hei3t hier Nachfrage.

Eine Verpflichtung einen Buchtitel aufzu-
nehmen hat der Gro3hindler nicht.

Knapp 40% der gesamten Buchtitel sind so
gelistet und dadurch kénnen ca. 90% aller
Buchhandelsanfragen durch Kiufer bedient
werden. Fin Knopfdruck gentigt und die Be-
stellung erreicht den GroB3handler.

Viele kleinere Buchhindler arbeiten aber nur
mit den Barsortimentslisten. Es ist eine At-
beits- und Zeiterleichterung viele Buicher bei
einem Grof3hindler beziehen zu kdnnen, an-
statt die jeweiligen Verlage einzeln anschrei-
ben zu missen und so passiert es auch, dass
ein bestimmter Buchtitel bei einem Buch-
hindler nicht beziehbar ist. Grundsitzlich
sind aber alle lieferbaren Titel im VLB - Ver-
zeichnis lieferbarer Titel gelistet und unter
www.buchhandel.de recherchierbat.
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Buchhandel/Buchhindler

Buchhindler stehen meist unter einem grof3en
Erfolgsdruck. Auch er ist eine Firma und muss
Umsitze erwirtschaften um auf dem Markt
uberleben zu koénnen. Buchhindler sind erst
Kaufmann und dann erst Literaturfachmann.
So haben sich zwei verschiedene Verkaufs-
schienen im Buchhandel bewihrt.

Die Best- und Goodseller aus den Grol3verla-
gen die entsprechenden Umsatz bringen, kauft
der Buchhindler partieweise (zehnerweise) ein
und legt sie in seinem Laden aus. Die andere
Verkaufsschiene sind die ,,Bestellungen auf
Nachfrage“. D. h. der Buchhindler ordert erst
dann ein Buch, wenn es von einem Kunden
bestellt wird. Dadurch, dass der Buchhindler
jeden Tag seinen Umsatz machen muss, kommt
diese Verkaufsschiene sehr haufig vor. Viele
Autoren sind enttiuscht, wenn ihr Buch nicht
im Buchladen oder im Schaufenster zu sehen
ist, vergessen hier aber oft, dass der Buchhind-
ler seine Firma fiir ihn bestmoglich leiten muss.
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